
Tu as un flair pour la mise en marché, tu aimes mobiliser une équipe et tu veux contribuer à
une mission sociale et environnementale?

Dépanne-Tout cherche une responsable des ventes passionnée pour superviser nos boutiques
(principale et éphémères) et faire rayonner nos produits revalorisés!

Responsabilités principales :
Superviser et encadrer l’équipe de vente :

Les caissières
Les bénévoles en boutique
La gestionnaire des médias sociaux, étalagiste et responsable de la boutique en ligne

Coordonner et bâtir l’horaire de travail hebdomadaire de l’équipe des ventes, incluant la gestion
des vacances et remplacements.
Assurer une présentation attrayante et cohérente des produits en boutique (mise en
marché, promotions, saisonnalité).
Participer à l’organisation d’évènements spéciaux (liquidations, ventes trottoirs, actions
thématiques), en collaboration avec le gestionnaire du centre de dons.
Gérer et animer les boutiques éphémères : planification, logistique, roulement d’inventaire et
ressources humaines.
Soutenir la diffusion et la valorisation des ventes via les réseaux sociaux et la boutique en
ligne, en lien avec l’agente en communication.
S’assurer d’un accueil chaleureux et professionnel de la clientèle.
Veiller au bon fonctionnement quotidien de la boutique (ouvertures, fermetures, caisse,
réapprovisionnement).

Profil recherché :
Expérience en gestion de commerce de détail, idéalement dans le secteur du réemploi ou de
l’économie sociale.
Leadership mobilisateur, capacité à gérer une équipe diversifiée (employées, bénévoles).
Créativité et sens de l’esthétique pour mettre en valeur les produits de seconde vie.
Excellentes compétences en organisation, communication et résolution de problèmes.
Bonne capacité physique et polyvalence (soulever des boîtes, réaménager un espace, etc.).
À l’aise avec les outils numériques (horaire, caisse, boutique en ligne, etc.).
Disponible en semaine et fin de semaine occasionnelles

LIEU : SAINTE-THÉRÈSE
HORAIRE : 35 HEURES PAR SEMAINE
ENTRÉE EN POSTE : DÈS QUE POSSIBLE

POSTULE DÈS MAINTENANT POUR CONTRIBUER À UN
PROJET LOCAL, CONCRET ET PORTEUR DE SENS!
ENVOYER VOTRE CV À : DG@DEPANNE-TOUT.COM

DÉPANNE-TOUT
RECRUTE

RESPONSABLE DES VENTES


